
6 พฤศจิกายน 686 พฤศจิกายน 68



สิ�งที�คุณจะได้รับจากหลักสูตรนี�

ครูซอ
ผู้เชี�ยวชาญด้านการพัฒนาการสื�อสารและบุคลิกภาพ

ที�มีประสบการณ์มามากกว่า 15 ป� 

กับธนาคารที�ร่วมรายการ

การนําเสนองานได้อย่างชัดเจน น่าสนใจ ด้วย What &
Why Method ที�ทําให้ข้อมูลเข้าถึงง่าย

สร้างความประทับใจแรก ด้วยการพูดเป�ดการขาย
แบบมืออาชีพ

สามารถป�ดการขายได้อย่างเหนือชั�น ด้วยเทคนิค SHARP
Selling ที�เน้นความเข้าใจลูกค้า
สามารถวิเคราะห์กลุ่มเป�าหมาย เพื�อปรับกลยุทธ์การสื�อสาร
ให้ตรงใจลูกค้าแต่ละกลุ่ม

เพิ�มความมั�นใจในการสื�อสาร พูดต่อหน้าสาธารณะได้อย่าง
น่าเชื�อถือ มีเสน่ห์

ศาสตร์แห่งการนําเสนอและขาย ที�ชนะใจทุกเกม



ตารางการเรียนรู้ตารางการเรียนรู้
9.00 - 9.30 กิจกรรม ละลายพฤติกรรม

วิเคราะห์ผู้ฟ�งและประเมินสิ�งที�ผู้ฟ�งต้องการ

เทคนิคการพูดเป�ดที�ทรงพลัง

โครงสร้างการนําเสนอรายงาน

โครงสร้างการนําเสนอขาย

พักกลางวัน (1 ชม.)

โครงสร้างการนําเสนอขาย(ต่อ)

เทคนิคเสริมลดความตื�นเต้น

สรุปคลาส

9.30 - 10.30

10.45 - 11.10

11.10 - 11.30

11.30 - 12.00

12.00 - 13.00

13.00 - 14.30

14.30 - 14.40

16.30 - 17.00

พักเบรค (15 นาที)10.30 - 10.45

กิจกรรม คิดโครงสร้างการนําเสนอการขาย 
เพื�อนําเสนอจริง (รวมพักเบรค)

14.40 - 15.20 

* หมายเหตุ : เนื�อหาการเรียนการสอนมีการปฏิบัติร่วมด้วย 
และเวลาอาจมีการปรับเปลี�ยน ตามกิจกรรมความเข้าใจของผู้เรียน *

นําเสนอโครงสร้างการขาย พร้อมรับฟ�ดแบ็กจากครูผู้สอน
แบบ One on One 

15.20 - 16.30



รีวิวผลลัพธ์จากผู้เรียนรีวิวผลลัพธ์จากผู้เรียน
คลาสนี�ทําให้กล้าที�จะนําเสนอ

กล้าที�จะขายต่อหน้าลูกค้า
พร้อมทั�งได้รับ Feedback จากครูผู้สอนด้วย

เห็นแนวทางในการนําเสนอ
ได้โครงสร้างวิธีการป�ดการขายที�ง่ายขึ�น

ถ้าสินค้าเราตอบโจทย์ นําเสนอได้ถูกต้องก็ป�ดดีลได้

คุณนัท - กรรมการผู้จัดการบริษัท

คุณต๊อบ - พนักงานขาย



สถานที�เรียน : Raintree Office Garden (บริษัท บี-เซนเทิร์ด จํากัด) 
อาคาร B2 ชั�น 2 (พระราม 9 ซอย 17) แขวงบางกะป� เขตห้วยขวาง กรุงเทพมหานคร

สถานที�เรียน : Raintree Office Garden (บริษัท บี-เซนเทิร์ด จํากัด) 
อาคาร B2 ชั�น 2 (พระราม 9 ซอย 17) แขวงบางกะป� เขตห้วยขวาง กรุงเทพมหานคร
📍📍



จากปกติ 11,900

เหมาะสําหรับเหมาะสําหรับ

ผ่อน0% นานสูงสุด 3 เดือน
กับธนาคารที�ร่วมรายการ

สมัครวันนี�รับราคาพิเศษ 8,900.-
(หรือติดต่อทีมดูแลเพื�อรับสิทธิ�พิเศษสําหรับส่งทีมในองค์กรมาเรียน)

เจ้าของกิจการ, นักขาย, AE, พนักงานองค์กร,
และทุกคนที�ต้องการพัฒนาทักษะการขายอย่างมืออาชีพ
เจ้าของกิจการ, นักขาย, AE, พนักงานองค์กร,
และทุกคนที�ต้องการพัฒนาทักษะการขายอย่างมืออาชีพ

เมื�อเรียนจบพร้อมรับเมื�อเรียนจบพร้อมรับ
พิเศษพิเศษ

ใบประกาศนียบัตรใบประกาศนียบัตร
INNER POWER ACADEMY

ศาสตร์แห่งการนําเสนอและขาย ที�ชนะใจทุกเกม


